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Что с этим делать:

1. Посетить вебинары с обьяснением и анализом

2. Распечатать этот файл, только не дома на чб 
принтере, а сделай все красиво…

3. Держать на видном месте, и регулярно обращать-
ся к этому файлу. Это поможет.

Почему я на это пошел, и для кого я это делаю? 
Для себя, и для всех предпринимателей. Действующих, 
и будущих.

Новички фундамента просто не имеют, они не знают 
большинства вещей, и фраза которая для нас ничего 
не значит, новичку может сходу поменять жизнь.

А вот с действующими все сложнее. Порой мы забы-
ваем. Забываем основы, забываем вещи которые 
приносят нам результат, забываем важные слова 
и полезные фишки. Представь, что это все доступно 
для тебя в формате татуировок на руках? Чтобы точно 
никогда не забыл. Сложно? Да!

Но в формате коротких и простых советов это обре-
тает совершенно новую форму. Поэтому распечатай 
этот файл, и держи его рядом… Поехали.

Банальная фраза, как и все остальное в этом мире. Секретов нет. Не нужно их искать. Самое плохое 
состояние, это читать новую книгу в состоянии «ну когда уже я увижу ЭТО». А «ЭТО» не существует. Поэтому 
нужно отключать режим скептика, и не пытаться узнать новое.

Новое нужно делать!

Расширяй ее и для клиентов! Пусть они узнают какой бывает товар, и какие нюансы.  
После этого они твои.

Не будь умным. Умей делать

Быть открытым 
миру. Секретов нет

Область незнания

Знать не значит делать

Фундамент 2018…
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Это можно прокачать скоростью получения ошибок и результатов. Сделаешь 100 ошибок — прокачаешь «чуйку».

Прописывайте аватары своих клиентов! Ты бы это не купил? Но ты не твоя ЦА!

Если ты хочешь уметь настраивать хорошо рекламу, то ты будешь арбитражником! 
Лэндинги делать должны специалисты, все остальное тоже. Но не сразу!

Должен быть призыв к действию. Всегда!

Интуиция это наш 
прошлый опыт

1 и самое важное — ты не 
твоя целевая аудитория

Бизнесмен это  
не копирайтер/маркетолог/
технарь

Один качественный 
продукт лучше, чем 
5 посредственных

Всегда задавай вопрос —  
что я хочу от этого 
действия?
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Работать для всех = не для кого!

Цена не связана с затратами!!!

Понизить цену легко, поднять потом сложно!

Не работаем на вред своему будущему!

Давай купоны на скидку (на 2 покупку)

Скидку нужно заслужить!

Время для рекламы, обьявлений, рассылок, звонков.

То что продашь на авито, сложно продать в магазине. И наоборот. Используй разные площадки.

Товарка это не только одностраничники и авито. Авито это просто площадка!

Продавай постоянным клиентам! Им намного легче продать, чем постоянно бегать за новыми!

Чтобы продавалось за 20 000, рядом должно быть что-то за 100 000

Причем этого товара может и не существовать в реальности… Не надо чтобы купили, надо чтобы был контраст!

Мы отталкиваемся не от 
продукта, а от целевой 
аудитории
«Зато я занимаю нишу плохой 
колбасы»

Правильная цена. Низкая 
цена убьет ваш бизнес

Правильное время

Правильное место 
и площадка

Контраст в цене
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Социальное  
доказательство

100 000 человек не могут быть не правы!

Говорим на языке  
клиента

Не грузим!

Даем клиенту уверенность  
(3 уровня доверия  
к продукту)

Вера в продукт, вера в себя, вера в продавца

Люди покупают решение  
своей проблемы, а не 
спонсируют твой новый 
лексус!

Говори о проблеме, и решении этой проблемы!

Люди не хотят слышать  
много о тебе. Они хотят  
слышать о себе!
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Лучший инструмент  
это интрига

Хочешь расскажу что будет дальше? Окей, потом :)

И очередь. Никто не хочет  
быть единственным  
человеком

Поднятие цены — говорим что через 3 дня цена будет повышена, но пока еще есть 15 единиц товара.

Вы можете купить дешевле сейчас, но доставка на выходных, вам удобнее в субботу или вскр?

Не бойся брать чужие  
идеи. Все придумано  
до тебя

Посмотри на всех конкурентов. Мало кто придумал новый велосипед!  
Все давно сделано и сказано. Не комплексуй по этому поводу!

Думаем о будущем —  
можно сегодня  
заработать миллион, но 
следующие 5 лет сосать лапу. 

Кредит дешевле распродажи и попытки заработать три копейки сегодня ради закрытия одной цели
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Если твой продукт 
плохой, то при массовом 
трафике об этом узнают все

Работай над продуктом. РАБОТАЙ НАД ПРОДУКТОМ!

Если твой продукт 
хороший, но о нем знает 
3 человека, то смысла 
в этом нет

Трафик всему голова!

Никогда ничего 
не разрабатываем 
не протестировав идею

Пьем таблетку от головы, но не забываем про витамины — нужно и учиться по запросу, и пичкать себя миниму-
мом теории которая скоро пригодится

Тестируем идею 
не в формате «купили 
бы», а в формате «оставьте 
заявку»
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Качественный дизайн 
и проработка дает 
результат!

Скажем нет халтуре! Но заморачиваемся только после тестов.

Готовим все заранее! Тогда в нужное время будет нужный темп, а конкуренты вообще решат что ты работаешь 
24 часа в сутках. А ты просто готовился до этого месяц.

Но в начале можно 
и без этого

После теста делаем не кривой продукт, а половину рабочего продукта! И с этим выходим на рынок.

Идея не придет тогда, 
когда ты ее ждешь! 
Инсайты витают в 
воздухе, и это не воздух

твоей квартиры.

Если у тебя получается 
50 процентов проектов, 
значит ты очень крут!

Все не получается никогда!

Подготовка и 
планирование решает! 
Не работай на отвали

Знаний у вас всегда больше чем опыта! Берите и делайте, это залог успеха. 
Знаний о товаре у тебя больше чем у клиента! Всегда! А если нет, то это не клиент.
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Совершенный продукт 
делать нельзя! За это 
время конкуренты 
сделают проекты хуже, 
но соберут весь кэш

Идеальный сервис — сервис который не нужен. Проблемы либо не возникают, либо уже описаны в базе знаний.

Не слушайте советы 
не своей целевой 
аудитории!

Ты работаешь для клиентов, а не конкурируешь с конкурентами! Не загоняй себя в конкурентную гонку!

(О, они продали тысячу елок в том году! Я в это должен продать 2! Лучше думай о деньгах и времени)

Профессионализм могут оценить только знатоки, и часть конкурентов! А клиентам все равно. Поэтому не работа-
ем для конкурентов!

Не слушайте советы 
своей целевой аудитории 
на 100 процентов, они 
часто не знают чего хотят

Говорить и делать это разное. Смотрите что они делают, а не то что говорят.

Но спрашивайте их, им будет приятно, а вы найдете 5 процентов пользы.

Ваш бизнес точно такой 
же, как и все остальные. 
Изучайте чужой опыт, и 
не ищите в себе уникальность

Мой бизнес уникальный — ага ага, расскажи…
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Анализировать 
конкурентов, покупать их 
продукты, знать что у них 
происходит

Регулярно! Иначе проспишь их рост.

Клиент НЕ всегда прав. 
Не бойтесь об этом себе 
напомнить.

Знай свои границы. Защищай их!

Люди желают получить немедленную выгоду, даже если она в 4 раза меньше долгосрочной

Не бойтесь напомнить 
о себе лишний раз

ОФФЕР! Хороший оффер 
это 70 процентов успеха

Нет оффера, все остальное лишнее.

Дедлайн! Гребаный 
дедлайн! Без дедлайна 
продажи всегда хуже!
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Отзывы! Чтобы у тебя 
покупали, ты должен 
показать отзывы других 
людей

Не бойтесь людям напоминать оставить отзыв!

Необоснованные 
скидки зло! Причина 
для скидки нужна!

Дополнительные продажи! Когда человек купил, он готов тут же купить еще что-то. Защита снята!

Не давайте клиенту купить завтра!

Не шутите с Государством!

Не бойтесь признавать 
недостатки своего 
продукта

Не пытайтесь это скрыть! Сделай это плюсом.

Гарантия  
на продукт

Если нет, то обьясни почему и сделай это плюсом

(Зато вы не переплачиваете, и вообще, как часто вы обычно обращаетесь по гарантии?

Кошка всегда хочет  
туда, где закрыта дверь!
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Идеальный продукт 
и текст: «человек читает 
и понимает: О, ЭТО ПРО 
МЕНЯ!»

Нужно быть таким человеком, который сразу всплывает в голове, когда возникает какая-то проблема или вопрос.

И мы доминируем в головах и сознании.

Влезь в шкуру клиента! 
Представь что это ты

Пройди все его шаги, живи его жизнью, читай то что читает он, пробуй на вкус его еду, пойми его мышление. 
Прикинься этим человеком, пообщайся с другими.

Своя аудитория всегда 
лучше! Создавайте 
вокруг своего продукта 
религию, а не ищите постоянно 
новый трафик!

Паблики, базы контактов. Поддерживайте и общайтесь с клиентами.

Не торопитесь!  
Суета зло!

Буть быстрым, но не суетись!
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Действуй! Если 
пришла идея — нужно 
действовать. У нее 
короткий срок годности

Есть крутая мысль — тестируй. Твоя энергия это самое важное.

Даже кривая идея на этой энергии может взлететь.

20 процентов клиентов 
приносит 80 процентов 
всех денег

И было бы неплохо это анализировать!

Главное в малом бизнесе 
это продажи

Если есть стабильный приход денег, то все остальное можно купить, включая чужое время и опыт.

Измеряй показатели! 
Сколько стоит один 
клиент? Сколько 
он приносит?

Все должно быть посчитано!

Первая покупка может 
быть недорогой, или 
вообще бесплатной 
(подарок за контакты)

Потом работаем с человеком
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Линейка продуктов для 
разных клиентов

Дешевое, среднее, дорогое, ультра дорогое. Что это у тебя? Опять нихера?

Продавай дорого! С наценкой в 500 рублей миллион заработать сложно.

Пример: небольшая маржа но обьем.

И большая маржа, но малое колво заказов.

Надо и то и другое.

Каждая страница 
и каждый пост на вашем 
сайте что-то продает! 
Контакт, авторитет, продукт, 
продает вас как человека 
в конце концов

«Продавать» нужно даже бесплатное!

Когда у тебя нет нужды, 
то получается лучше! 
Это если с людьми 
работаешь

Но если срочно нужны деньги, то ты способен перевернуть этот мир.

Но как только люди видят твою жажду, они не хотят тебе платить деньги!

Все больше людей нашу 
тайну хранят… никто 
не повторит твою идею, 
и темы после тренингов редко 
умирают
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Чувство ошибки 
страшнее самой ошибки

Что случится, если ты ошибешься? Мы все ошибаемся. Надо больше ошибаться!

С вами происходит не то 
что вы заслуживаете! А то 
что происходит!

Не нойте, а делайте свое дело.

Качество вашей жизни 
прямо пропорционально 
тому количеству 
неопределенностей, с которыми 
вам комфортно жить

Лень только начинать. 
Продолжать не лень.

Начни быстрее!

Если ничего не хочется, то просто потупи день - два, скорее всего захочешь движухи )

Население радуется 
когда видит боль 
сильных! Не жди помощи 
и сострадания.

Власть не дают, власть берут.
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Пассивный доход 
условный миф

Продаем эмоциями, но 
подтверждаем фактами

Мы продаем состояние! Эмоции. Радость, уверенность, снятие боли и решение проблемы.

Какие эмоции ты продаешь?

Любой продукт принесет 
больше денег, если 
разбить его на несколько 
частей, и сделать  
легкий первый вход

Какой вход у тебя?

Грамотно построенный маркетинг побеждает лавину рекламы

Показываем меньше чем 
мы есть.

Это лучше, чем если человек будет считать нас огромным, а при проверке окажется что

это студент из маленького городка, который купил номер 8 800 по акции.

Креатив — не быть как 
все. Подсматривать 
чужие идеи

Резюме для сеошника — по своей фамилии делаешь сайт с «гуглить меня конечно прикольно, но лучше возьми 
меня на работу».

И делаешь ретаргет

«Но еще прикольнее взять меня на работу»
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Пиарим то что есть, 
и всегда говорим что мы 
так и планировали!

Любую ситуацию можно повернуть в свою пользу, если уметь это делать.

Учитесь у адвокатов. Одну и туже ситуацию можно в начале защитить с стороны адвоката,

и тут же разнести со стороны обвинителя.

Научитесь - будет все хорошо

В состоянии потока мы 
можем максимум!

А значит стараемся сделать максимум, пока состояние не ушло.

Ну и книгу прочитай :)

Чтобы что-то 
продавалось, нужно это 
что-то продавать!

Перестал продавать и удивляешься почему нет денег.

Не переставай! Продавай всегда! Регулярность!

Дашь о себе забыть рынку - будет очень сложно вернуться.

Не додумывай  
за клиента!

У клиента всегда есть деньги, и он их все равно потратит!

С тобой, или без тебя. Если ты хочешь сделать его счастливым, то возьми с него по максимуму! Не жалей! Если он 
хочет взять кредит, пусть берет. Он все равно эти деньги потратит на другие вещи. Откладывай деньги!

Всегда проси скидку 
и отсрочку, если это 
возможно и уместно!

Это дешевле кредита.
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Если что-то 
покупаешь надолго, 
то бери максимально 
качественное, дешевле 
заплатить 1 раз на 10 лет, чем 
менять каждый год.

Заранее готовься 
к важным событиям!

Смотри в календарь! Отталкивайся от праздников!

Всем никогда не 
угодишь! Не нужно всем 
нравиться!

Делай свое дело хорошо, и будь в себе уверен «А что о мне подумают» — да какая разница?

Вокруг вас полно людей, 
которые с радостью 
завтра потратят пол 
миллиона рублей на какую 
нибудь чушь!

А вы их жалеете, и думаете что тратить миллионы рублей просто так это зло.

Пусть они тратят эти деньги на вас/с вами.

Иногда лучше оставаться 
маленьким

В добрые мысли большого бизнеса никто не верит! Сохраняйте иллюзию.
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Используй разные 
маркетинговые приемы!

Повторение одного ведет к его выгоранию.

«Почему-то у них все стало работать плохо».

Как вы думаете, что 
является более выгодной 
сделкой: «Купить один, 
получить еще один в подарок» 
или «Купить 2 предмета по 50% 
от цены одного»?

УПРОЩАЙ!
Простое живет долго, сложное умирает.

Верь только статистике. 
И проверяй если есть 
возможность

Все истории в стиле «не пил не курил и дожил до 100 лет» не значат ничего. Нужно взять большое количество лю-
дей для анализа!

«А вот он говорит вот так…» и что теперь?

Не продавай через авито 
оптом, если товар серый!

Не хвастайся планами, 
показывай результат!

72

73

74

75

76

77

КАТЕГОРИЯ 2: 
ОСНОВЫ ПРОДУКТА 
И ПРОДАЖ

КАТЕГОРИЯ 2: 
ОСНОВЫ ПРОДУКТА 
И ПРОДАЖ

КАТЕГОРИЯ 2: 
ОСНОВЫ ПРОДУКТА 
И ПРОДАЖ

КАТЕГОРИЯ 2: 
ОСНОВЫ ПРОДУКТА 
И ПРОДАЖ

КАТЕГОРИЯ 2: 
ОСНОВЫ ПРОДУКТА 
И ПРОДАЖ

КАТЕГОРИЯ 2: 
ОСНОВЫ ПРОДУКТА 
И ПРОДАЖ



FORUM-X.COM/FORUM • JONN22.COM

Всегда можно сделать 
лучше! Но кроме тебя 
никто этого не знает

Сделать на 80 процентов лучше, чем не сделать вообще!

Критикуешь?  
Предлагай!

Всегда думай на 2 шага 
вперед! Что будет после 
этого?

Запиши себе в тот 
момент, когда будешь 
на пике эмоция 
и производительности:

«Мое лучшее состояние это — ОПИШИ ЧТО В ЭТОТ МОМЕНТ ПРОИСХОДИТ».

И как ты к этому пришел

Формула счастья — 
получаешь больше  
чем ожидал

Настойчивость!  
Нет это да в будущем
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Любой продукт можно 
упаковать по другому

На одной и той же вещи можно заработать и 100к, и миллион.

Создавая франшизу ты 
должен выложиться на 
150 процентов!

99 процентов франшиз говно!

Пишите как говорите.  
Мат опционален

Будьте честным и искренним! Не играйте с аудиторией, они это чувствуют еще не открыв письмо.

Копирайтинг это не только текст. Это и то что мы говорим. Принципы везде одни!

Никогда не извиняйтесь за свои мысли, и за то что вы продаете.

Единственная задача 
заголовка — чтобы 
человек прочитал первое 
предложение
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Единственная задача 
первого предложения — 
чтобы человек прочитал 
второе

Четко знать свою ЦА, 
и говорить на их языке

Не бойтесь записывать 
себе то, что цепляет 
в чужих текстах

Переписать 10 чужих 
текстов от руки

Верстка решает! 
И проверка на ошибки

Не бойтесь напоминать 
о себе! Твои клиенты 
получают в день десятки 
писем!

Поляризация аудитории 
отличный инструмент
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Первая задача — чтобы 
твое письмо и текст 
прочитали

Модальности! 
Используй графику, 
текст, звук!

Не бойтесь в начале 
показать текст 
копирайтеру!

Не копируйте других! 
В мире слишком много 
идиотов, все работают 
одинаково!

Найдите свой стиль, будьте собой. Будьте интересны

Читайте и учитесь 
больше своей аудитории

Роль блоков в тексте 
переоценена!

Социальный капитал 
важнее красивого 
текста!
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Дай и бери — в начале 
что-то даем, в итоге 
человек испытывает 
чувство долга

Социальное 
доказательство — 
количество людей 
в очереди

Авторитет — эксперимент 
Милграма

Безусловное подчинение авторитету.

Процессники и деятели — 
разный подход

Никогда не извиняйся 
за свои мысли

Первая задача, чтобы 
твои подписчики 
с почты подписались 
на тебя в ВК!
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Люди не верят если ты 
пиаришь сам себя. Пусть 
про тебя говорят другие. 
И твои дела

Путин не пиарит себя, его пиарят другие.

Инфобизнес — брендируй 
тренинг, а не тренера 
который его ведет!!!

Чем больше даешь инфы, тем меньше делают

PRE фрейминг — 
погружаем человека 
в будущую ситуацию 
«в этом тексте я расскажу, но 
чуть позже»

Опросы для погружения в проблему!

Если ты ведешь тренинги 
по копирайтингу, то 
в тренинге разбирай для 
примера свой

текст, в свой тренинг :)

Люди читают страницу 
слева направо

Делай опросы в соц. 
сетях — вовлечение
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Спустя время человек 
не вспомнит что было 
с тобой конкретно, 
но вспомнит ощущения 
от общения

Важно не то, как ты 
написал, а то как 
человек это воспринял!

Поощрение людей — 
лайки и комменты

Чужие стены вк и чужие 
блоги на форуме 

Короткие тексты на 
количество, длинные на 
качество аудитории

Притягивается похожее 
и одинаковое

Всегда в ЛЮБОМ тексте 
используем сео правила, 
кроме личной переписки
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Люди репостят то, что 
позволяет им выглядеть 
круто в глазах их 
окружения.

Чтобы хорошо писать, 
нужно писать

Дизайн блога вторичен! 
Контент решает!

Старайся не уводить 
людей из социальной 
сети.

Тупые репосты зло!

Пишем исходя из 
состояние. Грусть = ок, я 
сегодня Линда. Радость = окей.

Пересмотрите 
социальный капитал

Не боимся показывать 
свои неудачи

36

37

38

39

40

41

42

43

КОПИРАЙТИНГ, СОЦ 
КАПИТАЛ,  
И РАССЫЛКИ / ПОСТЫ

КОПИРАЙТИНГ, СОЦ 
КАПИТАЛ,  
И РАССЫЛКИ / ПОСТЫ

КОПИРАЙТИНГ, СОЦ 
КАПИТАЛ,  
И РАССЫЛКИ / ПОСТЫ

КОПИРАЙТИНГ, СОЦ 
КАПИТАЛ,  
И РАССЫЛКИ / ПОСТЫ

КОПИРАЙТИНГ, СОЦ 
КАПИТАЛ,  
И РАССЫЛКИ / ПОСТЫ

КОПИРАЙТИНГ, СОЦ 
КАПИТАЛ,  
И РАССЫЛКИ / ПОСТЫ

КОПИРАЙТИНГ, СОЦ 
КАПИТАЛ,  
И РАССЫЛКИ / ПОСТЫ

КОПИРАЙТИНГ, СОЦ 
КАПИТАЛ,  
И РАССЫЛКИ / ПОСТЫ
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Запиши сюда свои вещи, свой топ основ и напоминалок.

Дописывай по мере появления новых инсайтов… а затем … передай копию тому, кому захочешь помочь.

Твой список


