
Jonn22 
Нельзя быть мягким и пушистым… 

  

 
  

 
  

C чего начать?  
  

 Не обязательно сразу делать свою партнерскую программу. Можно для начала организовать мини-
партнерку через сервис Leadvertex.ru. Он позволяет создать партнерку и предоставляет для этого все 
необходимые инструменты. То есть, вначале найти несколько арбитражников, и начать с ними работать, 
прокачивая себя в данном опыте. Постепенно увеличивать количество арбитражников. И с увеличением 
заказов, можно создавать партнерскую программу. 
  

 Основной плюс в Leadvertex.ru в том, что они заточены именно под товарный бизнес (на данный момент 
в рунете нет других подобных сервисов, для организации партнерских программ). 
  



Leadvertex.ru 
  

 Ссылка для регистрации - https://leadvertex.ru/ 
 Код f0118e9bd2c4fb2 активен до 2016-07-14 – скидка - 10% навсегда на всех тарифах. 

  
  

 

 
 Более подробно: вебинар 7-2 от 15 апреля 2016 Река Трафика - самое начало. 

  
 

 
 

 
 

 
 

 
 

https://leadvertex.ru/?ref=113


 
  

 
  
 Для партнерской программы рекомендовано делать свой домен - для солидности и повышения 

доверия. 
  

 Не рекомендовано ставить на лендинги сторонние (веб-мастеров) коды ретаргетинга или метрики - 
может боком для Вас это выйти. Например, привлеченный веб-мастер, который льет на Вас, может тут 
же лить по этим базам  на другой товар(задумайтесь об этом). От этого страдает выкуп. 
 
 



 Обязательно стоит контролировать всех вебмастеров. Фродеры встречаются нередко. Анализируйте, 
проверяйте статистику, сопоставляйте. Никаких мягких разговоров с провинившимися веб-мастерами. 
(разбор случае при работе с веб-мастерами и защита от фрода - 30 минута и далее вебинар 7-2 от 15 
апреля 2016 Река Трафика). 
  

 Прозвоны делать в идеальном варианте на следующий день. Но не в течение часа - тоже защита от 
фрода. При малейших подозрениях не отправляем заказ. Обязателен повторный прозвон - уточнить что-
либо. Контрольный прозвон перед отправкой. 
  

 Вопрос: "Почему в больших партнерках делают моментальный прозвон?". Ответ: "Партнерка живет с 
комиссии между веб-мастерами и товарщиками, и ей полностью не важно есть ли выкуп или нет" 
  

 Важно знать, что подтвержденный заказ — это хорошо, но это для арбитражников. Для Вас главное 
выкуп. Если есть арбитражники, которым можно доверять, то для таких можно подтверждать все 
быстро. Заботьтесь о себе и считайте свои деньги. 
  

 Приветствуется гибкость при работе с арбитражниками, но не мягкость и вседозволенность. Это следует 
понять на начальном этапе работы. Потом будет проще. 

  

Сервисы для мониторинга лживых заказов 
  

 http://www.seosprint.net/ 
 http://wmmail.ru/ 
 http://wmzona.com/ 
 http://wmpublic.com/cap_monitor.html (http://socpublic.com/) 

  
  
 Не стоит афишировать, что Вы отслеживаете, тем более технические моменты. 

 
  
 Отпечатки браузера - http://www.jonn22.com/156/ - скрипт, сложно обойти. А кто не знает тем более. 

  
 

 
 

 
 

http://www.seosprint.net/
http://wmmail.ru/
http://wmzona.com/
http://wmpublic.com/cap_monitor.html
http://socpublic.com/
http://www.jonn22.com/156/


Как у нас 

 
  
 Лучше снизить количество заказов, но увеличить средний чек.  

  
 Массовые продажи популярных товаров Вам не нужно. Это геморрой. Не продавайте стандартные 

товары, при которых остается чуть-чуть денег. Это не интересно и не прибыльно. Это очень конкурентно 
и неэффективно. 
  

 Не нужно заниматься бизнесом, в котором маленькая маржа.  
  

 Для товарки, минималка это 500р (это самый низ.).  Средний чек - это 3500-4000р. - это нормально. 
  

Пример правил партнерской программы для моделирования 
  

 
  
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 



Обобщение 
  

 
  
 Не нужно гнаться за трафиком, сначала организуйте структуру, сделайте отладку, а далее увеличивайте 

обороты. 
  

 Обговариваем на берегу, сколько заказов вы готовы принимать. 
  

 Обязательно холд, пока не удостоверитесь в качестве арбитражника и его трафика. Основной принцип - 
изначально, вы не верите арбитражникам. 
  

 Минимальная выплата - от 3000р. - чтобы не замучала "школота". 
  
 У Вас должны быть свои принципы, свои правила - не пытаемся всем понравится. Вы, прежде всего 

деньги зарабатываете, а не в игрушки играете! 
  

 От фрода полностью не избавиться никогда - закладывайте это в расходы и при финансовых расчетах. 
  
  

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 



 

 Для заметок 
 
 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 



 

Для заметок 
 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 



 
Для заметок 

 
 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 

 
 


