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Из чего я исхожу…
• Вам сейчас нужно получать трафик от других людей, и 

платить за заказы. 
• При этом, в будущем хочется масштаба. 
• Но сейчас нет возможности вкладывать миллионы.



Сегодня:
• Работа с арбитражниками (свой бюджет/их бюджет). 
• Работа с фрилансерами - настройка РК. 
• Создание партнерской программы - больше про 

привлечение, второй вебинар будет про работу 
внутри. 

• Работа с CPA сетями. 
• Рассказы и примеры из моей работы.



Когда нужно искать чужой трафик:

• Вы не хотите заниматься этим сами, вообще. 
• Вы не новичок в бизнесе. 
• Вам нужен большой обьем заказов. 
• «Попробовать» тут не получится. 
• Я пришел к партнерке во время своего марафона



Работа с CPA сетями.
• Требуется большой бюджет. 
• Обычно нет гарантий. 
• Переплачиваете. 
• Палите товар… 
• Определенный процент фрода (и не докажешь)

http://jonn22.com/cpa.pdf

http://jonn22.com/cpa.pdf


Работа с арбитражниками.
Что нужно подготовить…

• Ответ на вопрос: зачем ты арбитражнику? Почему нужно лить 
именно тебе? 

• Есть ли у тебя что-то уникальное? 
• Есть ли у тебя полная статистика?
• Решены ли технические вопросы? Куда ему лить? Как платить? 
• Считал ли ты, сколько ты можешь платить человеку за лид? 
• Какие ты можешь дать гарантии арбитражнику?  

Почему тебе можно верить? 
• Сколько лидов ты можешь принять в неделю? 
• С какой скоростью ты платишь? 
• Кто тебя знает?
• Какие выгоды кроме выплат?



Это не работает:

• Продажа таких же товаров, с таких же лэндингов. 
• Попытка задобрить увеличенной выплатой. 
• Если тебя никто вообще не знает. 
• Если у тебя нет статистики 
• Если тебе нужно 5 заказов в день



Работа с уже опытными арбитражниками.
Где найти…

• kote.ws - http://kote.ws/showthread.php?p=232545

http://kote.ws/showthread.php?p=232545


Работа с уже опытными арбитражниками.
Где найти…

• Арбитражные паблики - следить за комментариями, в них 
можно найти людей и написать им напрямую в ВК.

• Либо вопрос в паблике…

«Подскажите, продаю товар «ТОВАР», и в целом идет неплохо.

Работаю с маркетгидом и пабликами ВК, стоимость заказа 
получается в районе 300 рублей, прибыль тоже неплохая.

Проблема: обьем заказов.

Подскажите, где найти арбитражников, которые согласятся 
работать с этим товаром на условиях оплаты за заказ 500 
рублей.
Или подскажите, что их может заинтересовать.
Спасибо.»
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Задание:
• Найти в пабликах арбитражников, и просто в лоб спросить 

совета.
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Работа с уже опытными арбитражниками.
Где найти…

• Сделать пост у себя в ВК. 
• Настроить таргет ВК на арбитражные группы. 
А лучше, создать свой паблик…



Работа с уже опытными арбитражниками.
Главное понимание.

• Арбитражнику проще лить на известную партнерку. Дай ему 
новое! 

• Не гонись за топами, ваша любовь будет короткая :) Они не нужны 
тебе, ты не нужен им. 

• Следи за фродом. 
• Не бойся новичков… 

Большой плюс:  
Если ты платишь за подтвержденный заказ, то тебя не волнует сколько 
арбитражник потратил. 
Если ты ему платишь 500 рублей, а он потратил 800, это не твои 
проблемы. 
Новички могут сливаться, но это не ваша проблема. 

Плюс можно тестить новые товары (если у тебя партнерка)



Что привлекает.
• НОВОЕ! Люди не любят старое. 
• Новые товары 
• Новые лэндинги 
• Новые комплекты 
• Быстрая доставка по городу, или по стране 
• Конкурсы (это уже партнерка) 
• Ваше конкретное предложение… Вы не должны «плавать». 
• Уверенность в вас. 
• Самое важное - как себя позиционировать.



2 подхода
• Вы наравне - лучше работает когда с арбитражниками. 
• Ты ставишь себя изначально выше - если у тебя партнерская 

программа.



Общение и поиск
• «Тусить» на форумах и в пабликах. Без этого никуда. 
• Прокачивать свою известность. 
• Ездить на конференции, задавать правильные вопросы. 
• Задавать правильные вопросы в тренингах. 
• Быть честным - если косяк, то так и говорим. 
• Неформальные встречи…



Работа с арбитражниками.
Трафик за твой бюджет.

• Обычно ты тратишь 5 - 10 тысяч рублей на первый тест. 
• Т е арбитражник тратит эти деньги, а ты смотришь что с этого 

получилось. Есть ли заказы, какого качества заказы… 
• Если вас обоих это устраивает, то продолжаете работать. 
• Арбитражнику за это платят 100 - 200 рублей с заказа. 

Арбитражник не рискует, имеет свою копейку. 
Может вести много таких людей. 
Если хорошо работать, то 200-600 тысяч рублей может получать.

Пример: misha_evro



Работа с фрилансерами.
У многих людей есть опыт но нет денег, поэтому им 
проще работать на кого-то. Особенно сейчас!

Многим просто проще работать на кого-то, потому что 
они так привыкли. Они не хотят рисковать.

Важно: работать с такими людьми можно тогда, когда 
ты сам более менее разбираешься в теме, иначе тебе 
должно повести, чтобы человек адекватно все сделал.



Работа с фрилансерами.
Что можно поручать таким людям:

Тизерные сети
Социальные сети
Яндекс директ
Любой другой источник трафика



Своя мини партнерка
Основные моменты в создании своей 

партнерской программы.



Своя мини партнерка
1. Идеология 
2. Технические моменты



Своя мини партнерка
Когда она нужна:

1. Есть желание и возможности получать от 50 
заказов в день. 

2. И есть деньги, т е вопросы десятков тысяч 
должны мало волновать. 

3. Есть фундамент. Т е ты не порвешься. 
4. Ты знаешь все свои цифры.



Своя мини партнерка
Минусы:

1. Нельзя в один момент остановить трафик. 
2. Ответственность, сарафанное радио делает свое 

дело… 
3. Не всегда легко рассчитать обьем трафика. 
4. Ты часто «неправ». 
5. Нужно следить за фродом, и успевать еще и 

другие дела делать. 
6. На паузу не поставишь.



Своя мини партнерка
Плюсы:

1. Масштабность. Это уже не песочница. 
2. Почти любое количество заказов. 
3. Возможность бесплатного тестирования товаров. 
4. Быть владельцем партнерки это круто :) 
5. Можно продавать заказы «налево». 
6. Можно делать анализ на большом обьеме 

трафика.



Своя мини партнерка
Главное:

1. Не пытайтесь моделировать большие партнерки. 
Не получится :) 

2. Вы должны казаться маленькой и домашней 
партнеркой. 

3. Со своими правилами и принципами.



Своя мини партнерка
3 основных процесса:

1) Привлечение вебмастера. 
2) Удержание вебмастера. 
3) Идеология. 
Технические вопросы - не самое сложное сейчас.



Своя мини партнерка
Чем привлечь арбитражников:

0. Чтобы человек о вас узнал в целом. 
1. Отличия 
2. Комплекты товаров 
3. Легенда о пп (как создали, зачем, какие планы на будущее) 
4. Высокие выплаты 
5. Высокий конверт 
6. Быстрые выплаты 
7. Уникальные лэндинги 
8. Быстрые конкурсы на быстрый результат - деньги, айфоны, плееры. 

Нужно сделать все, чтобы человек сделал как можно быстрее первые 
100 заказов!
Либо пп по дорогим часам, либо по какому то уникальному товару - 
уникальность!
Либо уникальная доставка.









Писать почаще - люди любят следить, 
и думать что тебя знают!
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Писать почаще - люди любят следить, 
и думать что тебя знают!

На разные темы:
1. Какие успехи 
2. Какие неудачи 
3. Что случилось 
4. «А что вы думаете»? 
5. Про фильмы 
6. Про отношение к какой то ситуации 
7. «В интернете кто-то не прав» 
8. Задача: показать себя, или свой бизнес.



Своя мини партнерка
Удержание:

1. Долгосрочные конкурсы (дорогие) 
Цель - чтобы человек не ушел в другую ПП. 

2. Не делать грубых косяков 
Мелкие прощают, крупные нет. 

3. Рассказывать про вебмастеров (любят пиар) 
4. Понимать что вебмастера инертны. 

Если все ок, то они не меняют партнерку. 
5. Повышенные выплаты если каждый день план 

заказов. 
6. Личное общение и уважение.



Удержание:
1. Можно тратить деньги на рекламу, а можно разыгрывать 

путешествия… путешествие круче макбука! Но человек может 
выбрать деньги… Билеты на Бали. 

2. Можно дарить просто отель, или просто билеты. 
3. Рассказывать про это!



Мероприятия
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Своя мини партнерка
Идеология и легенда



Своя мини партнерка
Обьяснить что напрямую выгоднее…



Своя мини партнерка
Обьяснить почему нужно лить именно вам.





Своя мини партнерка
Быть открытым…



Технические вопросы
На втором вебинаре

https://leadvertex.ru/

1. Сложные случаи с вебмастерами 
2. Борьба с фродом 
3. Кого отталкивать 
4. Как прозванивать чтобы выкупали 
5. Как все это делать технически 
6. Выплаты 
7. Хитрости 
8. И другое



Вопросы?




